Deine Karriere
bel Valsight

als Business Development Representative (w/m/d)

Steige jetzt in die Welt des Consultative
Sales ein!

Wir haben uns entschieden, in unseren Texten auf geschlechtsspezifische Formulierungen zu verzichten, um die Lesbarkeit zu erhéhen.

v VALSIGHT Dennoch ist es uns wichtig, dass sich alle Geschlechter angesprochen fiihlen und wir setzen uns aktiv fir Chancengleichheit und Diversitét ein



Das sind wir
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Dynamisches und wachsendes B2B SaaS$ Start-Up,
mit vielen Moglichkeiten sich weiterzuentwickeln.

2015 gegriindet und durch Hasso Plattner Ventures
und neosfer finanziert.

Namenhafte Kunden wie Siemens,
Mercedes-Benz, Commerzbank und Co.

30 Kolleg:innen in Berlin und Remote, die eine
Teamkultur leben, die auf Zusammenarbeit und
Innovation ausgerichtet ist
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Unsere Software

S Durch die Nutzung unserer
datengetriebenen Software kénnen
Unternehmen ihre

Passen ger Cars Division °
Multi Year Planning (2022-2026) M

©

Scenario Manager Q ® = =

nnnnnnn

n
|
(<] 3

= g e

. S

i
- b . .

- B AN RIN NEN RN AX und fundiertere Entscheidungen

Ei = |

- I schneller treffen.

Szenario-Simulation

$ VALSIGHT



Die Position

Du unterstltzt das Sales- und Management-Team von Valsight dabei, Kundenbeziehungen
erfolgreich aufzubauen. Dabei agierst du als erster Ansprechpartner fiir potenzielle Kunden
und analysierst im Rahmen eines beratenden Verkaufsansatzes ihre individuellen
Bedulrfnisse, um passende Losungsansatze durch Valsight zu prasentieren.

In Vorbereitung auf die Akquise
recherchierst du alle relevanten
Informationen tber mogliche Kunden
und deren Markte. Somit schaffst du eine
fundierte Basis bei der Identifikation
individueller Anforderungen.
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Kaltakquise und Beratung

Du gehst aktiv auf potenzielle Enterprise-
Kunden zu. Im direkten Gesprach mit
ihnen identifizierst du relevante
Problemstellungen und Potenziale zur
Verbesserung, um passende Losungen
durch Valsight anzubieten.
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Weiterentwicklung

Durch wochentliche Coachings mit
unserem erfahrenen Sales-Trainer und ein
hohes MalB an Eigenverantwortung hast
du die Mdglichkeit, ein absoluter Profi fur
komplexe Verkaufsprozesse zu werden.



Deine Karriere bei uns

BDR Onboarding Vom BDR zum Solution Advisor

xﬁ:x@.xﬂ.@

BDR Training zum Experten

Werde mit uns zum Sales-Spezialisten fiir
komplexe Losungen, mit dem Ziel, jede

Herausforderung der Vertriebslandschaft
zu beherrschen!
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Was dich bei uns erwartet

Ownership und gemeinsames
Wachstum

RegelmaBige Feedbacks, dein
personlicher Karriereplan &
Weiterbildungsmoglichkeiten —
Wir unterstitzen dich in
deinen Zielen und deiner
Entwicklung.
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Balance is key

Eine top Arbeitsatmosphare,
Remote Work 4 £} und flexible
Arbeitszeitgestaltung — passe
deinen Arbeitsalltag an deine
Beduirfnisse an.

Ein tolles Team & regelmaBige
gemeinsame Events

Kurztrips, Bootsausfliige, Office
Parties und mehr — wir finden
Arbeiten muss auch Spal3
machen!

We win and grow together

Ask-me-Anything Breakfasts,
monatliche Pulse-Surveys und
vieles mehr — Wir legen groBen
Wert darauf, dass alle gehort
und gesehen werden.




Unser Einstellungsprozess
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Telefoninterview

In einem ersten
Gesprach mit deiner
HR-Ansprechpartnerin
lernen wir uns kennen
und finden heraus, ob
wir zueinander passen.
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Expectations-Check

Im zweiten Gesprach
bekommst du ein
genaueres Bild von
Position und Team-
Struktur und wir
schauen, ob unsere
Erwartungen
matchen.

On-Site Interview

Im persdnlichen On-
Site Interview kriegst
du die
Gelegenheit, eine
alltagliche Aufgabe zu
meistern und lernst
dein potentielles Team
kennen.

Dein Start bei Valsight

Wenn von beiden
Seiten alles passt,
freuen wir uns, dich in
unserem Team
willkommen zu heiBen!



Fehlt noch was?
Ja: Du.

Deine Ansprechpartnerinnen:

Nike Schnitker
Junior HR & Recruiting Manager

nike.schnitker@valsight.com

Celine Steinhauer
HR & Recruiting Manager

celine.steinhauer@valsight.com

Buche dir hier einen Termin fiir einen
ersten Austausch zu der Position.
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Noch mehr Infos tiber uns
findest du hier:

@ Homepage
@ Karriereseite
! Stellenanzeige

A Kununu

Instagram

LinkedIn


https://calendly.com/valsight-nike-schnitker/get-to-know-valsight
mailto:nike.schnitker@valsight.com
mailto:celine.steinhauer@valsight.com
https://calendly.com/valsight-nike-schnitker/get-to-know-valsight
https://www.linkedin.com/in/nike-schnitker-86a65a1a9/
https://www.kununu.com/de/valsight1
https://valsight.com/de/
https://valsight.com/de/unternehmen/karriere/
https://valsight.recruitee.com/o/junior-business-development-representative-wmd-remote-moglich
https://www.instagram.com/valsight/
https://www.linkedin.com/company/valsight/
https://valsight.com/de/
https://valsight.com/de/unternehmen/karriere/
https://valsight.recruitee.com/o/junior-business-development-representative-wmd-remote-moglich
https://www.kununu.com/de/valsight1
https://www.instagram.com/valsight/
https://www.linkedin.com/company/valsight/
https://www.linkedin.com/in/celine-steinhauer/
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